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UN ANALISIS MICROECONOMICO
DE ELASTICIDADES:

ERECRUDECIMIENTO DE LA CRISIS EN 1985?
Por: José Luis De Ramén

El anélisis microeconémico de elasticidades sefiala que para
cualquier curva de demanda, independientemente de su pendiente
como curva (que seria la expresion de una tendencia eldstica o
ineldstica general del producto), tiene un comportamiento elasti-
co en su porcién correspondiente a los precios altos e ineldstico
en la porcién correspondiente a precios bajos. La razén, siguiendo
la teorfa neocldsica de los precios estd en los efectos “ingreso’ vy
“'de sustitucién’® que se derivan de cualquier movimiento de los
precios: a mayores precios, el potencial de sustitucién de cualquier
movimiento de los precios: a mayaores precios, el potencial de sus-
titucion de cualquier producto es mayor. |lgualmente, al reducirse
el ingreso real (ingreso monetario deflactado por los precios) en
forma maés significativa, la utilidad marginal de cada cantidad del
bien a ser sacrificada por la variacion en los precios es mayor
cuando més altos sean los precios. Por eso en la porcién de pre-
cios altos los productos son mas elsticos.

El argumento al revés explica la inelasticidad relativa de los
precios en la porcion inferior de la curva de demanda.

La situacién inflacionaria de la economia dominicana vy la
reduccion del salario real, sobre todo en 1984, ha supuesto una
importante contraccién de la demanda en términos reales. En
términos monetarios sin embargo, las ventas de las empresas han
tenido aumentos importantes, fruto del incremento de los precios.
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El crecimiento en términos monetarios de las ventas y el
hecho de que los mérgenes se han mantenido, han sido los facto-
res gue han evitado la quiebra de muchas empresas industriales
que de otra forma no hubieran soportado la disminucion en la
escala de produccion. El mantenimiento de los margenes de bene-
ficios es lo que ha contribuido en forma determinante a financiar
el aumento en el capital de trabajo requerido por las empresas,
originado por el aumento de costos y precios y por la reduccion
del financiamiento disponible al sector privado, a partir de las
medidas contractivas del banco Central.

Si no ha habido quiebra de empresas en ndmero significati-
vo ha sido precisamente por la solucién a este problema de ligui-
dez. En general, ninguna empresa quiebra por falta de activos sino
por falta de liguidez. 3

De acuerdo con lo expuesto, una reduccion de las ventas ex-
presadas en dinero podria crear una trampa de liquidez que deri-’
var(a hacia la quiebra de numerosas empresas del sector industrial:
menares ventas con inflacién supondrian mayores necesidades de
capital de trabajo por un lado, y por el otro, una mayor importan-
cia relativa de los costos fijos, lo que implicaria menores marge-
nes y por tanto, una menor generacion interna de recursos para
financiar el capital de trabajo. -

En el pasado reciente han venido apareciendo noticias gue
sefalan la dréstica reduccién operada en la demanda de productos
de primera necesidad. Igualmente se ha sefialado que los colmados
estdn abandonando sus practicas de obligar a hacer compras para
facilitar articulos en escasez lo que supone una pérdida de la capa-
cidad de competencia de estos mini-monopolios y por (iltimo, el
anuncio del Presidente de la Asociacion de Comerciantes de Santo
Domingo, de que iba a reducir los precios de varios articulos de
primera necesidad, bajando los margenes, para poder mantener los
volimenes de venta, que a su juicio se habian desplomado.

Esta noticia parece senalar que los precios de |los productos
de consumo masivo han llegado a un nivel de precios en el que la
respuesta del consumao ante variaciones en los precios sea significati-
vamente eldstica.

En términos sencillos estos significaria que un aumento por-
centual de los precios supondria una reduccién mayor en térmi-
nos porcentuales de las cantidades demandadas. Por ejemplo, el
producto “A" costaba RD$10.00 por unidad y su consumo era de
10,000 unidades, lo que supondria una venta total de RD$100,000.
Ocurre un aumento en los precios de un 10 o/o (el precio pasa a
ser de RD$11.00 por unidad) mientras que la reduccién en las
cantidades consumidas es de un 20 o/o (siendo el consumo ahora
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de 8,000 unidades). Las nuevas ventas son ahora de RD$88,000,
valor menor que el anterior.

Hasta ahora es muy posible que la respuesta en el consumo! -

haya sido ineldstica ante el aumento de los precios de los articulos!/.
de consumo generalizado, como un grupo tienen un comporta:.

miento ineldstico. Pero hasta la mas ineldstica de las curvas de

demanda sufre un comportamiento eldstico en su porcion de

precios mas alto. Esto es lo que parece que estd empezando a ocu-
rrir.

Si este fuera el caso, el problema de liquidez al que se van &

exponer las empresas del sector de productos bdsicos, sobre
todo las industrias, va a ser agobiante, al punto gue podriamos
asistir a la quiebra de muchas de ellas. Si las ventas se reducen en
términos monetarios, las cargas fijas, entre las que se encuentra la
mano de obra, seran menos soportables, por lo que el desempleo

'y con él la continuacién del ciclo recesivo se agravarian.

Queda por sefialar a donde habrén ido a parar esos ingresos

que van a perder las empresas (los RD$12,000 en nuestro ejem-

plo).

Siguiendo nuestra logica de elasticidades, estos ingresos
estarfan ahora dedicados a articulos de menores elasticidad
relativa frente a 'un nivel de ingresos determinado. El costo
inflacionario del transporte, que en el caso de los trabajadores es
forzosamente ineldstico, ya que hay que incurrir en el para ir al
trabajo v conseguir el salario, y por lo tanto es m4s “‘necesario”
que los alimentos y demas bienes basicos, es una de las partidas
del gasto que potencialmente concentre los ingresos gue perde-
rian las empresas productoras y comercializadoras de bienes bdsi-
cos, como efecto de la inflacion esperada en 1985 del orden del
35-50 o/o.



